














Neues aus der Dialogschmiede.

Mit Oktober verlegten wir den Sitz unserer 

Agentur von Hietzing in den 9. Bezirk: in die 

Alser Straße 28 / Top 11, 1090 Wien.

Einige Impressionen der Übersiedlung:

Parallel zum Umzug launchten wir unsere neue Homepage. Surfen Sie auf 

www.dialogschmiede.com und überzeugen Sie sich selbst vom Potenzial 

des Dialogmarketings für Ihre Akquisitons-Projekte. Oder klicken Sie sich 

durch unsere Case Studies, um sich Anregungen zu holen.

Seit Juli werkt Lilli Koisser als Texterin im Team der Dialogschmiede. Nach Matura 

und Werbe Akademie sprang sie direkt ins heiße Wasser. Klemens Huber, Inhaber 

des Mediendesign-Studios „Loopix“, gehört seit Oktober 2008 als Creative Director 

zur Belegschaft der Dialogschmiede und gibt Web- und Multimedia- 

lösungen, Gra�k, Screendesign, Fotogra�e und Videogra�e aus 

unserer Hand den Feinschliff. Daniela Attwood holt ab 

Jänner 2009 als Account Managerin die Kohlen aus 

dem Feuer. Als ehemalige Moderatorin bei Ö3 und Spre -

cherin des Jugendamtes ist ihr Mundwerk mehr als lose. 

Und auch noch English Native Speaker.

O	 Ja, ich interessiere mich für das Seminar „Neukundengewinnung mit 
	 Dialogmarketing“. Bitte schicken Sie mir weitere Informationen zu. 

Ab sofort wird die Dialogschmiede regelmäßig Seminare zum aktuellen Thema des „Hammers“ abhalten. 
30 Personen erhalten einen Nachmittag lang Einblicke in Best Practise und neue Technologien des Dialog-
marketings. Ziel ist es, einen kompakten, aber fundierten Überblick über ein Themengebiet des Dialogmar-
ketings zu vermitteln.

Zielgruppe:	 Marketing-, Verkaufs- und Vertriebsleiter

Nutzen:	 Sie gewinnen wertvolle Einblicke in die Grundlagen des 
	 Dialogmarketings und diskutieren mit Gleichgesinnten.

Nähere Infos folgen auf www.dialogschmiede.com und in unserem Newsletter.

  Know-how
  aus erster Hand!

Titel: 	 Vorname: 	 Name:	  	

Beruf, Funktion:

Firmenname:

Straße:		  Hausnr.:

PLZ:	 Ort:	

E-Mail:

Tel.:	 Fax:

Unterschrift, Datum

Bitte senden an:
Online: Formular auf www.dialogschmiede.com ausfüllen

Fax: Celine Polterauer, Dialogschmiede GmbH, +43 (1) 890 64 01-99
E-Mail: c.polterauer@dialogschmiede.com

Nächste Ausgabe:

Zielgruppen und Adressen
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Weitere Strategien zur Neukundengewinnung:
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Neue Kunden gesucht!

Akquisitio
n mit Dialogmarketing.

Virales Marketing –  

Theorie und Praxis. 
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Kundengewinnung

durch Cross-Selling.
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Seminar „Neukundengewinnung

mit Dialogmarketing“.
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